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Requerimientos Normativos

Capítulo B-1 Compendio de Normas Contables

4. Garantías

Grupal Individual

Estándar Aplicación de 
Haircut 

Interno

LTV

PDI

Capítulo 21-6 de la RAN 

Cálculo de activos ponderados por riesgo 
de crédito (APRC) 

Capítulo 12-3 de la RAN

Limites de créditos para personas naturales 
o jurídicas. 

“No es explicito en la utilización de Haircut” 

Estándar

BRR/BRC

Garantías 
Financieras

Tasación en origen

Según 7-12
(Valor razonable) 

Interno

PDI (Valor 
comercial)

Según 7-12
(Valor razonable) 



Capítulo 21-10 de la RAN
(En consulta)

Ajustes a requisitos de admisibilidad 
de garantías. 

Ampliación del universo de garantías 
admisibles. 

Implementación de metodologías 
internas para valorización de garantías y 
exigencia de frecuencia de valorización. 

Formalización de ajuste de haircut. 

Integración como mitigadores de riesgo 
de crédito en el cómputo de provisiones.

Capítulo B-1
del CNC

Valorización debe reflejar 
el flujo neto que se 

obtendría en la venta de 
los bienes, en el evento 
que el deudor incumpla 

sus obligaciones.

Revalorización debe 
actualizarse conforme al 
tipo de cambio o valor 

de la unidad reajustable, 
si corresponde.

Valorización estudios 
que den cuenta de la 
relación entre los pre-
cios que se obtendrán 

en una enajenación for-
zosa en el corto plazo y 
sus valores de tasación.

Revalorización se 
deberá realizar cuando 
el valor del bien pueda 
haber disminuido en 
forma significativa 

respecto de los precios 
generales de marcado.

Valor comercial 
expresados en CLP 

(muebles) o UF 
(inmuebles)

Valor ajustado
o haircuts

Valor mitigador debe 
considerar el ajuste

por seguros

Bienes corporales

Tasación debe ser 
realizada por 

profesionales expertos 
que cumplan requisitos 

estipulados.

Otras fuentes como 
factura u otro 

documento que dé 
cuenta del valor.

Bienes inmuebles 
residenciales: Nueva 

tasación (de escritorio) 
cada 3 años.

Bienes inmuebles 
comerciales:
1 vez al año.

Bienes muebles: 
Definido por el banco

en sus políticas.

Elaboración propia basa en Capitulo 21-10 de la RAN .



Metodología de referencia

Descripción: Estimación basada en la evidencia histórica de 
las recuperaciones efectivas de garantías inmobiliarias li-
quidadas por el Banco. El modelo calcula la pérdida econó-
mica real (considerando el valor del dinero en el tiempo y 
costos en UF) y proyecta el comportamiento del Haircut en 
escenarios de estrés utilizando la correlación histórica con 
el índice Real de Precios de Vivienda (IRPV) publicado por el 
Banco Central de Chile o la CChC.

El Haircut Realizado (   ) para cada garantía   se calcula :

Agregación por tramo o segmento de negocio. 

Modelo de Haircut por Flujos de Recupero 
Descontados (Workout LGD) con Ajuste 
Macroeconómico.

1

La serie de tiempo resultante       se explica mediante
variables exógenas con rezagos (  ):

Donde:

Modelo de Proyección Macroeconómica 
2

Variable de tiempo (meses).

Tasa de descuento efectiva mensual (en UF/CLP).

Tiempo total de liquidación (Time-to-Liquidation). Duración 
total del proceso judicial hasta la venta efectiva.

Flujos de recupero y costos operativos en el periodo   , 
descontados a la fecha de incumplimiento.

Haircut promedio ponderado del segmento    en el mes 
calendario   (Variable dependiente).

Conjunto de garantías del segmento    cuya liquidación 
finalizó en el mes  .

Valor comercial de la garantía actualizado a la fecha de 
incumplimiento (o tasación original indexada por UF).

Variación interanual del Índice Mensual de Actividad 
Económica con rezago de   meses.
Tasa de desocupación nacional (o regional según corres-
ponda) publicada por el INE, con un rezago de   meses.

Variación del Índice Real de Precios de Vivienda. Captura el 
shock específico de activos.

Exposure at Default. Saldo de la deuda al momento del 
default, usado como ponderador.

Haircut económico real calculado para la garantía individual  .

,
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